REPRISE TIMIDE, INQUIETUDES DURABLES !

Enjuillet, la fréquentation des commerces a nettement progressé par rapport a mai. Combinée a
une hausse modérée des prix, cette dynamique a soutenu la croissance des ventes et du chiffre
d'affaires au cours des trois derniers mois.

Pour les prochains mois, une baisse générale des prix est anticipée. La trésorerie des entreprises
se stabilise tandis que les stocks continuent de croitre.

L'emploi demeure stable et n'a pas été impacté par ces évolutions.

Toutefois, face a une visihilité réduite sur leur activité a venir, les commergants ayant répondu a
I'enquéte prévoient, dans I'ensemble, une stabilité de I'activité commerciale sur le territoire pour
les trois prochains mois.

FREQUENTATION
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Pour cette période de I'année,
la fréquentation de votre point
de vente est-elle ?
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TRESORERIE

Compte tenu de la saison,
votre situation de trésorerie
est-elle actuellement ?




VENTE ET CHIFFRE D’AFFAIRES

Evolution de vos affaires
(ou ventes) au cours

des 3 derniers mois }
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Evolution probable
de vos affaires (ou ventes) au
cours des 3 prochains mois
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Votre stock actuel est-il, pour
cette période de I'année
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Evolution probable des
commandes que vous avez
l'intention de passer au cours
des 3 prochains mois ...
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EVOLUTION DES PRIX

Evolution de vos prix de vente -
ou de prestations au cours
des 3 derniers mois
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EVOLUTION DES PRIX

Evolution probable de vos prix
de vente ou de prestations
au cours des 3 prochains mois...
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Nombre total de personnes
travaillant dans I'entreprise

au cours des 3 derniers mois }
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Nombre total de personnes qui
travailleront dans I'entreprise
au cours des 3 prochains mois
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Au cours des 6 derniers mois,
les délais de paiement de votre
clientéle (privée ou publique)

ont-ils eu tendance a }

Au cours des 6 derniers mois,
les delais de réeglement

de vos fournisseurs ont-ils
eu tendance a

S’ALLONGER

NON CONCERNE
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Depuis 25 ans
a Marigot, j'observe
une nette baisse
d'attractivité et
la dégradation de
I'accueil, de la propreté
et de la sécurité.

VERBATIM

La basse saison
estde plus en
plus marquée !

Je suis triste
de voir Marigot
dans un tel état !

Il'y a moins
de yachts

cette année!

Dans I'ensemble, I'évolution future de la situation 7
de votre point de vente est actuellement ®
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Quelle évolution vous parai;
actuellement la plus probable,
au cours des 3 prochains mois,
pour le volume des affaires
dans I'ensemble du commerce
saint-martinois ?
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